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此文件僅限AXA安盛内部及培訓使用，在未經
AXA安盛明文許可的情況下，嚴禁複印或以任
何形式派發全部或部分内容。只准在香港及澳
門地區使用。所有理財顧問應遵照AXA安盛的
事先書面許可，不得在任何其他媒體上發布或
促使發布有關AXA安盛的任何廣告、發行品或
文章。

有關資料(包括但不限於銷售錦囊及產品簡介會影片等)只供AXA安盛中介人查閱。
任何人一律不可擅自將有關資料進行複製、公開發放、分發、轉載、披露或使用
相關物品作其他任何用途或目的。為免生疑問，任何人不得使用有關資料作銷售
、洽談、招攬、說明或其他相類似之用途。任何人亦不得修飾、修改、變更或歪
曲有關資料的部份或全部內容。 如有違反上述使用條款，除了可能會受到AXA安
盛內部或監管機構之紀律處分外，亦可能因誤導以使客戶蒙受損失而須負上法律
責任。

有關此資料所提及的產品特點及其操作一切以有關產品文件包括但不限於產品說
明書、產品手冊及保單條款的內容為準。

所有分析及比較乃根據各公司之建議書資料及網上相關產品資料而製成。AXA安
盛已盡力確保產品比較資料之準確性及完整性，然而，對於一切資料之不準確、
遺漏或誤差，AXA安盛概不負責。
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此文件僅限AXA安盛内部及培訓使用，在未經
AXA安盛明文許可的情況下，嚴禁複印或以任
何形式派發全部或部分内容。只准在香港及澳
門地區使用。所有理財顧問應遵照AXA安盛的
事先書面許可，不得在任何其他媒體上發布或
促使發布有關AXA安盛的任何廣告、發行品或
文章。

詳情請參閱e-library 電子平台服務→社交媒體使用指引
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AXA 高淨值產品：雋盈 II / 雋薈 / 尊尚盈家

Max Goal

MG
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▪

▪

▪

▪

▪

整付保費(Single Premium)的繳付安排：3種方法
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方法2：保費融資安排
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方法3：保單抵押安排
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假設：

美金USD

整付保費 1,000,000 

首日退保價值 850,000 

最高貸款比率 90%

最高貸款額 765,000 

自付保費 235,000 

貸款年利率 2.50%

預期退保價值 (第10年) 1,459,000

沒有保費融資： 有保費融資：
美金USD 美金USD 

本金 1,000,000 本金 235,000 

預期退保價值 (第10年) 1,459,000 預期退保價值 (第10年) 1,459,000

預期利潤 459,000 扣除：償還銀行借貸 765,000 

預期總回報率 45.9% 扣除：預期10年總利息成本 * 214,265 

預期IRR 3.85% 預期利潤 244,735 

預期總回報率 104.1%

預期IRR 7.40%
* 每年利息 X 年金終值因子

保費融資：模擬示例 (較低息環境)
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假設：

美金USD

整付保費 1,000,000 

首日退保價值 850,000 

最高貸款比率 90%

最高貸款額 765,000 

自付保費 235,000 

貸款年利率 5.00%

預期退保價值 (第10年) 1,459,000

沒有保費融資： 有保費融資：
美金USD 美金USD 

本金 1,000,000 本金 235,000 

預期退保價值 (第10年) 1,459,000 預期退保價值 (第10年) 1,459,000

預期利潤 459,000 扣除：償還銀行借貸 765,000 

預期總回報率 45.9% 扣除：預期10年總利息成本 * 481,104

預期IRR 3.85% 預期利潤 (22,104)

預期總回報率 -9.4%

預期IRR -0.98%
* 每年利息 X 年金終值因子

保費融資：模擬示例 (較高息環境)

10 |  



Internal

保費融資

• 保費融資的槓桿效應可以提升投保人的潛在回報，亦可將潛在虧損放大。借貸佔所

需總保費的比例愈大，槓桿效應就會愈高。

• 投保人於享受保費融資帶來的潛在利益時，亦不應忽視槓桿借貸可能為投保人帶來

的潛在財務損失風險，和將保單轉讓予財務機構後的不利影響。

• 雖然利率在過往一段長時間保持在較低水平，但亦可在短時間內急速上升，加重保

費融資的成本。

• 保險公司的非保證利益亦不保證一定可以實現，若非保證利益大幅低於預期，投保

人可能會大失預算。

• 保費融資的貸款合約通常訂明財務機構可隨時「call loan」（即要求投保人即時清

還貸款），若投保人沒有額外儲備，可能須將保單提早退保以清還貸款，但此舉可

能令投保人蒙受重大損失。

• 保費融資可能屬於高風險活動，除非客人主動提出，否則中介人不應提議客人以保

費融資購買保險。

11 |  



Internal

保監局最新指引 2023 

保費融資

12 |  



Internal

為確保投保人清楚知悉保費融資相關風險，保監局 (IA)和金管局(MA)在2020

年進行聯合查察，以識別行業現行的作業模式和須予改善之處, 涵蓋負擔能力

評估、風險披露和銷售手法等方面

• 釐清有關利用保費融資投購人壽保單的監管標準和規定

• 具體說明保監局對保險公司和保險中介人的角色責任

• 加強保障投保人的利益

新標準與規定將於2023年1月1日生效 (以本公司收到保單申請書計算)

適用於香港簽發之保單

保監局最新指引 - 保費融資
保監局最新指引 - 保費融資
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這是一種保險融資安排，客戶從貸方借入資金以支付人壽保險保單的保費，並

在此過程中將其在擬議保單下的全部或部分權利轉讓給貸方

• 所有透過保費融資以支付人壽保險保單的新生意(不適用於已全繳保費但其

後以該人壽保險保單作抵押貸款之情況)

• 包括個人及公司客戶

保監局最新指引 - 保費融資
保監局最新指引 - 保費融資

14 |  



Internal

▪

Risk Disclosure

▪

▪

▪Suitability & Affordability

▪

▪

▪

Risk of Over-leveraging

▪

Cooling-off Period

保監指引 (節錄重點)
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保費融資 – 潛在風險及注意事項
中介人必須向客戶詳細講解

所載的內容及提及之風險。
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保費融資 – 潛在風險及注意事項

•

•

•

•

•

中介人必須向客戶詳細講解
所載的內容及提及之風險。
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保費融資 – 潛在風險及注意事項
中介人必須向客戶詳細講解

所載的內容及提及之風險。
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保費融資 – 潛在風險及注意事項
中介人必須向客戶詳細講解

所載的內容及提及之風險。
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保費融資 – 潛在風險及注意事項
中介人必須向客戶詳細講解

所載的內容及提及之風險。
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保監局最新指引 - 保費融資
保監局最新指引 – 新增表格及項目

HNW-FQ-202211

修訂版

e-Library
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• 仔細了解客戶的淨流動資產狀況, 

以作更精準的過度槓桿風險

(Over-leveraging) 的評估

保監局最新指引 - 保費融資
保監局最新指引 – 新增表格及項目

HNW-FQ-202211
修訂版

• 淨流動資產 Net Liquid Assets = 總

流動資產 (Total Liquid Assets) 減去

總流動負債*(Total Liquid Liabilities*)

流動負債被定義為有義務在一年內償
還或沒有特定還款期限的任何貸款或
債務。
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新增第 5 部份 – 保費融資

問題 1 – 如答案為「是」或「尚未決定」,申請人需同時簽署並遞交「重要資料聲明書 – 保

費融資」

保監局最新指引 - 保費融資
保監局最新指引 – 新增表格及項目

HNW-FQ-202211
修訂版
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新增第 5 部份 – 保費融資

問題 2 – 如答案為「是」,申請人如欲繼續保單申請，需提供文件證明保費融資的貸款並
非來自其自住物業質押所得

保監局最新指引 - 保費融資
保監局最新指引 – 新增表格及項目

HNW-FQ-202211
修訂版

客戶不應以自住物業作為抵押品以獲得貸款批核，因這不符合客戶的最佳利益。
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新增第 5 部份 – 保費融資

問題 3 – 了解客戶有否以安盛或/ 及其他保險公司的現有生效人壽保單作抵押，向任何金融
機構申請保費融資，並需提供詳細資料(如有)

保監局最新指引 - 保費融資
保監局最新指引 – 新增表格及項目

HNW-FQ-202211
修訂版
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• 此重要資料聲明書將取代現有之保

費融資風險披露表格 (Premium 

Financing Risk Disclosure Form)

• 如客戶於財務問卷第5部份問題1 

回答是 (Yes) 或 尚未決定 (Not 

Yet Decided) 必需遞交此重要資

料聲明書

• 中介人需向客戶詳細講解重要資料

聲明書內容及當中提及之所有風險,

並在聲明書上簽署

保監局最新指引 - 保費融資
保監局最新指引 – 新增表格及項目

(Important Facts Statement –

Premium Financing) HNW-IFSPF-202211
新增
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• 如申請人確認中介人有建議或招攬客戶使用保費融資以購買保單 ，本公司將於保單簽

發後致電客戶進行售後跟進電話。

• 如售後跟進電話中發現涉及中介人的違規銷售行為，本公司將對有關中介人採取適當的

行動，如紀律處分。

保監局最新指引 - 保費融資
保監局最新指引 – 新增表格及項目

HNW-IFSPF-202211
新增
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• 申請人應在可行情況下盡量提供更多關於貸款之資料 (包括貸款額、貸款利息、貸款期等)

• 本公司會識別中介人的違規銷售行為，例如過高拒絕提供保費融資貸款資料客人比率。

保監局最新指引 - 保費融資
保監局最新指引 – 新增表格及項目
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保監局最新指引 - 保費融資
保費融資貸款承擔能力及過度槓桿風險評估

• 總保費融資貸款 跟 淨流動資產 (Net Liquid Assets) 作對比

總保費融資貸款 = 

在安盛/其他保險公司生效保單尚欠貸款 + 現時申請保單之全數整付保費

淨流動資產 >> 財務問卷第4頁 2.3 c(iv) – 2.4 a(v)

• 過度槓桿風險較低

• 客戶有足夠能力應付銀行隨時追討貸

款本金及相關利息, 而無需取消保單

總保費融資貸款

淨流動資產

=/< 80%

• 過度槓桿風險較高

• 客戶未有足夠能力應付銀行隨時追討貸

款本金及相關利息, 而需要取消保單

總保費融資貸款

淨流動資產

> 80%
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保監局最新指引 - 保費融資
保費融資貸款承擔能力及過度槓桿風險評估

例子 1

• 現時申請保單保費為 USD1,000,000,在安盛/其他保險公司生效保單尚欠貸
款如下列:

• 財務問卷申報之淨流動資產 = USD5,000,000

• 過度槓桿風險較低

• 客戶有足夠能力應付銀行隨時追討貸款本

金及相關利息, 而無需取消保單

2,250,000
5,000,000

= 45%

• 總保費融資貸款= US$1,000,000 + 250,000 + 1,000,000 = 2,250,000
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保監局最新指引 - 保費融資
保費融資貸款承擔能力及過度槓桿風險評估

例子 2

• 現時申請保單保費為 USD1,000,000,在安盛/其他保險公司生效保單尚欠貸
款如下

• 財務問卷申報之淨流動資產 = USD2,000,000

• 過度槓桿風險很高

• 客戶沒有足夠能力應付銀行隨時追討貸款

本金及相關利息

• 保單申請將被拒絕

2,200,000
2,000,000

= 110%

• 總保費融資貸款= US$1,000,000 + 500,000 + 700,000 = 2,200,000
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保監局最新指引 - 保費融資
保費融資貸款承擔能力 – 資產證明

• 除現時打擊洗錢政策所要求之 如申請保單將以保費融

資支付全額或部份保費, 則申請人需提交文件, 證明其流動資產至少達到新投

保保單之整付保費 之 100%

一般可接受之流動資產證明文件#:

個人

投保日前最近 3 個月內之:
• 銀行月結單，定期存款證明;
• 投資/理財戶口結單, 顯示所持資產總值;
• 銀行證明信等

公司
• 公司銀行戶口結單;
• 最近期已核數的公司財務報表;
• 公司持股人之銀行月結單/流動資產證明等

# 不接受非流動資產證明, 如住宅/商用物業、公司股權、古董、藝術品等
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保監局最新指引 - 保費融資
保單簽發後以保費融資支付其餘保費

• 如保單先繳付部份保費後生效，其後以保費融資支付餘下保費，則保單持有

人須提交以下文件 (如在保單申請時並未提交):

1. 重要資料聲明書 - 保費融資 (客戶及中介人均需簽署)

2. 財務證明 , 證明其流動資產至少達到該保單之整付保費之100% (詳情

列於第32頁)

• 另外，如保單持有人在投保時財務問卷上申報之淨流動資產未能通過「貸款

承擔能力及過度槓桿風險評估」或財務問卷之簽署日期已超過一年，則需要

以補充資料表格 (Supplement Form)更新其淨流動資產狀況, 包括流動資產、

流動負債之相關項目細明, 以及提供其他已作抵押之保單等資料。
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• AXA

• ，

，AXA

AXA

保費融資 – 中介人注意事項
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• 《保險核心原則》第 19.2.4條訂明，公平待客原則涵蓋以下事宜：

a) 開發和推銷產品時，充分顧及客戶利益；

b) 不論在銷售產品之前、期間或之後，都應向客戶提供清晰資料；

c) 減低銷售未能切合客戶所需的產品的風險；

d) 確保提供有質素的意見；及

e) 妥善管理客戶的合理期望。

保費融資 – 中介人注意事項
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根據《持牌保險代理人操守守則》/《持牌保險經紀操守守則》的一般原則 1 –
誠實及持正

• 持牌保險中介人在進行受規管活動時，其行事須誠實、公平、符合有關保單

持有人或有關潛在的保單持有人的最佳利益，並處事持正。

• 在以廣告宣傳、營銷或推廣保險產品時，持牌保險中介人只應使用其委任保

險公司/委任代理機構/委任持牌保險經紀公司（如適用）提供或認可的材

料。

保費融資 – 中介人注意事項
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根據《持牌保險代理人操守守則》/《持牌保險經紀操守守則》的一般原則2 – 公平行
事並符合客戶的最佳利益

• 在進行關乎客戶的受規管活動時，持牌保險中介人應：

(i) 公平對待客戶；及

(ii) 考慮到客戶的利益而向客戶提供合適、公正及客觀的意見。

• 在提供受規管意見前，持牌保險中介人應：

(i) 作出合理查詢，以取得與客戶相關的資料，而該等資料對於代理人提供受規管

意見是必要的；及

(ii) 如該等資料合理明顯地屬不完整或不準確（例如所提供的資料有任何不一致的

地方），作出合理的跟進查詢，以取得完整而準確的資料。

• 在提供受規管意見時，持牌保險中介人應：

(i) 考慮到自客戶取得的資料，包括客戶情況，作出有合理依據的意見；

(ii) 就某保險產品作出建議時，基於其委任保險人或委任代理機構（如適用）提供

的產品範圍，考慮有什麼可供選擇的保險產品能夠合理地滿足客戶情況； 及

(iii) 向客戶提供充足資料，以協助客戶作出知情的決定。

保費融資 – 中介人注意事項
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根據《持牌保險代理人操守守則》/《持牌保險經紀操守守則》的一般原則 4 – 勝
任提供意見

在與客戶進行受規管活動時，持牌保險中介人：

• 只可就該中介人勝任提供意見的事宜，提供意見。

• 應就其可能進行受規管活動的各類保險產品的性質及主要特點，以及所承保及

其相關的風險有充分了解。

• 不得就其缺乏進行有關受規管活動所需特定技巧或知識的事宜進行受規管活

動。如有疑問，該持牌個人保險代理/持牌業務代表（代理人）/持牌業務代表

(經紀)應尋求其委任保險公司的適當人士或委任持牌代理機構/持牌保險經紀公

司的負責人或高級管理層（如適用）提供指引

保費融資 – 中介人注意事項
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根據《持牌保險代理人操守守則》/《持牌保險經紀操守守則》的一般原則 5 – 資
料披露

• 持牌保險中介人在進行受規管活動時，須將保單持有人或潛在的保單持有人在

作出任何關鍵決定時有需要充分掌握的資料，向該保單持有人或潛在的保單持

有人披露。

• 持牌保險代理人應向其客戶提供有關該代理人推薦或安排的各保險產品之主要

特點的所有相關資料。

• 在比較保險產品時，持牌保險代理人應充分解釋該等產品的相似性及差異。任

何的比較均應準確及不屬誤導。
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根據《持牌保險代理人操守守則》/《持牌保險經紀操守守則》的一般原則 6 – 意
見的合適性

• 在提供受規管意見前，持牌保險中介人應就客戶情況進行適當的合適性評估。

該等合適性評估的目的是為確保持牌保險中介人就客戶情況獲得足夠資料，並

根據該等資料向客戶提供受規管意見。

• 若客戶沒有提供合適性評估所需的資料，而該等資料乃持牌保險中介人為達致

以上的目的所必要的，則該持牌保險中介人應解釋，除非獲提供該等資料，否

則其受規管意見未必切合客戶情況。

• 持牌保險中介人向客戶提供的受規管意見（例如有關就保險合約提出申請或作

出建議的意見），應是合理的持牌保險中介人根據由客戶取得的資料，包括客

戶情況， 而認為適合客戶的意見。
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